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88498433سرويس  اقتصاد‌ي

 شناسه آگهى: 1491674

فراخوان تجديد ارزيابي كيفي مناقصه عمومي يك مرحله اي

شـركت نفت و گاز پارس (كارفرما) در نظر 
دارد انجام انجام خدمات ذيل را از طريق 
برگزارى مناقصه عمومى يك مرحله اى با 
شـرايط زير به پيمانـكار ذيصلاح واگذار 

نمايد:
  شرح پروژه:

نگهداري و تعميرات سكوهاي دريايي ناحيه يك پارس جنوبي به 
مدت سه سال.

  شرايط مناقصه گر:
1-تجربه كافي و مرتبط با موضوع مناقصه را داشته باشد.

2- دارا بودن گواهينامه معتبر تأييد صلاحيت ايمني پيمانكاران يا 
تأييديه ثبت نام در سامانه مربوطه قابل تأييد توسط كارفرما.

3-توانايـي ارائـه تضمين شـركت در فرآيند ارجـاع كار به مبلغ 
123،861،675،373 ريـال بـه صورت وجه نقد و يـا ضمانت نامه 
معتبـر بانكي از بانك هاي معتبر و مورد تأييد كارفرما با اعتبار 90 
روزه و قابل تمديد با نظر كارفرما، مطابق با آيين نامه تضمين براي 

معاملات دولتي مصوب سال 1394.
4- دارا بودن صورت هاى مالى حسابرسـى شـده توسـط سازمان 
حسابرسـي و حسـابداران رسـمي ذي صلاح مربوط به سـال هاي 

1399يا 1400يا 1401.
5- برآورد كارفرما: مبلغ 9،786،167،537،331 ريال براي مدت 

سه سال. 
6- ارائه اساسـنامه، آگهي تأسيس و آخرين تغييرات ثبتي هيأت 

مديره. 

  نحوه دريافت اسناد استعلام:
 از كليه اشـخاص حقوقي واجد شـرايط دعـوت مي گردد حداكثر 
سـه روز پس از انتشـار آگهي نوبت دوم جهت دريافت اسـناد و 
مدارك ارزيابي كيفي به نشـاني اينترنتي setadiran.ir سـامانه 
تـداركات الكترونيكـي دولت مراجعه و اسـناد اسـتعلام ارزيابي 
كيفـي را دريافت نمايند. لازم به توضيح اسـت كـه پس از انجام 
فرآيند ارزيابي كيفي، اسناد مناقصه ميان متقاضيان واجد شرايط 
توزيع خواهد شـد. بديهي اسـت ارائه مـدارك هيچ گونه حقي را 

جهت متقاضيان براي شركت در مناقصه ايجاد نخواهد كرد.
  تاريخ تحويل پيشنهاد استعلام ارزيابي كيفي:

چهارده روز پس از آخرين مهلت دريافت اسـناد استعلام ارزيابي 
كيفي.

  تاريخ تحويل مدارك مناقصه:
تاريخ دريافت مدارك مناقصه و محل آن متعاقباً به اطلاع واجدين 

شرايط خواهد رسيد. 
  آخرين مهلت تحويل پيشنهاد و تاريخ گشايش پيشنهاد: 

طبق تاريخ هاي مندرج در اسناد مناقصه
 لازم به ذكر اسـت پيشنهادات ارائه شـده توسط مناقصه گران 

بايست تا 3 ماه معتبر باشد.
 در صورت نياز به اطلاعات بيشـتر متقاضيان مي توانند با شماره 

تلفن 5 و 83762604-021تماس حاصل نمايند. 
  اطلاعات تماس سامانه ستاد جهت انجام مراحل عضويت در سامانه: 

مركز تماس:  021-1456
شركت نفت و گاز پارس-روابط عمومي

 شركت ملي نفت ايران 
شركت نفت وگازپارس

 مناقصه شماره 35-1401-1237   شماره فراخوان در سامانه ستاد:  2002001034000009
  نوبت  اول  

آگهى مناقصه عمومى 
قرارگاه سازندگى خاتم الانبيا – مؤسسه شهيد رجايى 
در نظـر دارد عمليـات اجرايـى نصب ديـوار نمايى 
پيش سـاخته بتنـى و قرنيـز ميـدان امـام خمينى(ره) 
كلانشـهر اراك را از طريـق مناقصـه عمومـى به 

پيمانكاران واجد شرايط واگذار نمايد. 
لذا از كليه اشـخاص حقيقى و حقوقـى كه داراى 
توانمنـدى و صلاحيـت لازم و نيز سـابقه فعاليت 
مرتبط در اين خصوص مى باشـند، دعوت به عمل 
مى آ يـد جهت دريافت اسـناد مناقصـه به آدرس 
اراك، ميـدان امـام خمينـى(ره) (سـه راه خمين)، 
كمربنـدى شـمالى (بلوار امـام علـى(ع))، روبروى 
پمـپ بنزيـن انـارى، انتهـاى خيابان جهـاد نصر 

مراجعه و يا با شـماره تلفـن 34135235-086 و 
09183638839 تماس حاصل نمايند. 

تاريـخ  از  مناقصـه  اسـناد  دريافـت  مهلـت   
1402/02/18 لغايت 1402/02/28 هر روز به غير از 

روزهاى تعطيل از ساعت 8 تا 14 مى باشد. 
 1- مبلـغ تضمين شـركت در مناقصـه عمليات 
اجرايـى نصب ديـوار نمايى پيش سـاخته بتنى و 

قرنيز 1/720/000/000 ريال مى باشد. 
پيمانـكاران مى بايسـت جهـت دريافت اسـناد   

معرفى نامه ارائه نمايند. 
 در ضمن هزينه چاپ هر دو نوبت آگهى بر عهده 

برنده مناقصه مى باشد.

نوبت  دوم  

  مفقـودى 
برگ سبز و برگ كمپانى خودرو تاكسى پژو روا مدل 1390 به 
رنگ زرد خورشيدى با نوار شطرنجى مشكى روغنى و شماره 
پلاك ايران68 - 757ت78 و شماره موتور  11890018796و 
شماره شاسـى NAAB41PM4BH368689 متعلق به 
معصومه بيگدلى با كد ملى 0057514666مفقود شـده و از 
البرز درجه اعتبار ساقط مى باشد.  

  مفقـودى 
برگ سبز خودرو پرايد هاچ بك  111 مدل 1396 به رنگ 
مشكى متاليك و شماره پلاك ايران68 - 582هـ83و 
شـماره موتـور M13/5799635 و شـماره شاسـى  
NAS431100H5704341 متعلق به سـحر سوارى زاده 
با كد ملى 1288968183مفقود شده و از درجه اعتبار 
البرز ساقط مى باشد. 

تلفن�ش زن�گ مي‌خ�ورد، لبخن�د مليحي بر 
لبانش مي‌نش�يند، موضوع�ي را رد مي‌كند و 
تمام�ي كارگ�زاران خ�ود را ف�را مي‌خوان�د. 
بي‌هيچ درنگي مي‌گوي�د: »س�اماندهي بازار 
خودرو، قيمت‌گذاري آن و نحوه خريد‌وفروش 
خودرو در كش�ور كار س�اده‌اي نيس�ت، چون 
‌۷۰درصد از بازار خريد‌وفروش خودرو به دست 
واسطه‌ها انجام مي‌شود. واسطه‌ها در شهرهاي 
مختلف ب�ا يكديگر در ارتباط هس�تند. گاهي 
باهم هماهن�گ مي‌كنيم كه بازار را به س�مت 
كس�ادي ببريم. خود اي�ن فضا بس�تر را براي 
واسطه‌گري مهيا كرده اس�ت. هر چه به سمت 
ظهر نزديك مي‌شويم، حاضران بيشتر مي‌شوند. 

      
كيلومتر۱۲جاده مخصوص، يك پاركينگ ۱۵متري 
توسط شهرداري تهران براي خريد‌وفروش خودرو 
در نظر گرفته ش��ده اس��ت، تجمع فروشندگان و 
خريداران مانند س��ابق چندان بالا نيست. خبري 
از بانوان نيست. جمعيت غالب مرداني هستند كه 
خودروهاي دست‌دوم را براي فروش به اين مركز 
آورده‌اند. مرد ميانسالي كه سوئيچ يك سمند را به 
دست دارد، در نزديكي در ورودي، رفت‌وآمدها را 
زير نظر دارد. هر عابر پياده‌اي را به چشم مشتري 
مي‌بيند و به س��مت او مي‌رود. پس از احوالپرسي 
ساده مي‌گويد: »هر ماشيني كه شما بخواهيد بايد 
كارشناسي شود، كافي است كه خودروي مورد نظر 
خود را عنوان كنيد تا به شما يك ماشين بي‌نظير 

معرفي كنم.«
دائم با موبايل خود در حال چك كردن قيمت‌هاست 
و هيچ ترددي را از زير چشم خود پنهان نمي‌كند. 
مدام در حال بررسي مش��تريان است، با اين حال 
هيچ مش��تري‌ای را به حال خود نمي‌گذارد و در 
حال ارتباط‌گيري با همه است. او در رابطه با نحوه 
قيمت‌گذاري خودرو مي‌گويد: »اين روزها لحظه‌اي 
قيمت‌ها را بررسي مي‌كنيم. ديگر مثل سابق نيست 
كه وقتي از خانه بيرون مي‌آمديم و تا زمان برگشت 
قيمت ‌خودروها يكسان بماند. تمامي واسطه‌هايي 
كه شما اينجا مي‌بينيد، دائم در حال چك كردن 
قيمت خودرو روي س��ايت‌هاي خبري هستند. از 
سوي ديگر ما لحظه‌اي قيمت دلار را چك مي‌كنيم، 
چون بخش عمده‌اي از قيمت‌گذاري‌هاي ما وابسته 
به قيمت دلار اس��ت. گاهي قيمت‌ه��ا نزولي و در 
بس��ياري از مواقع صعودي است، با اين حال چند 
س��ايت مرجع هس��تند كه قيمت ب��ازار و قيمت 
كارخانه را اعلام مي‌كنند، البته در سال‌هاي اخير به 
لطف اينترنت و نرم‌افزارها ما گروه‌هايي را داريم كه 
از طريق آنها اعلام قيمت مي‌كنيم. گاهي تصميم 
مي‌گيريم كه اصلًا خودرويي را نفروشيم و گاهي 
تصميم مي‌گيريم كه گروهي از محصولات را عرضه 
نكنيم، چون ممكن است يك روز صبر كنيم و سود 

فروش از ‌۱۰درصد به ‌۴۰درصد برسد.«
وقتي دوستانش او را صدا مي‌زنند، متوجه مي‌شوم 
اسمش، بيژن اس��ت. مي‌گويد: »وقتي قيمت‌ها 
ثابت است و يك ثبات اقتصادي وجود دارد، سود 
واسطه‌گري هم كاملًا مش��خص است، اما در بازار 
متشنج سود ما هم بسيار نامشخص است، به همين 
دليل بازار با ثبات ارزش بيش��تري دارد. از سوي 
ديگر ش��ايد من يك خودرو را ام��روز بخرم و فردا 
مجبور باشم زير قيمت بفروشم يا اينكه آنقدر طي 
۲۴ساعت قيمت‌ها بالا برود كه فردا نتوانم جايگزين 
آن را تهيه كنم. وقتي خودروي۲۰۷ شبانه گران 
شد، من اين موضوع را دقيقاً حس كردم. بالاخره 

كاسبي اين چالش‌ها را دارد.«
    ‌۷۰درص�د بازار خودرو به دس�ت دلالان 

مديريت مي‌شود
همهمه مركز خريد‌وفروش چيتگر با نزديك شدن 
به س��اعت‌هاي مياني روز بيشتر مي‌ش��ود، افراد 
بيشتري در بازار حضور پيدا مي‌كنند. گويي تردد 
بيشتر شده است. مرد جواني دو گوشي موبايل در 
دست دارد، چندين نفر دور او جمع شده‌اند، مدام 
در حال صحبت با اين چند جوان است. هر مشتري 
كه وارد پاركينگ مي‌ش��ود، يكي از اعضاي گروه 
خود را به سمت او مي‌فرستد. علاقه‌اي به صحبت 
مستقيم با افراد ندارد و بيشتر كارگزاران خود را به 
سمت مشتري‌ها سوق مي‌دهد، با اين حال وقتي 
سر صحبت باز مي‌ش��ود، از مجموعه خدماتي كه 
تيم خود مي‌توانند ارائه كنند، مي‌گويد: »مزيتي 
كه اين مجموعه داراي ارائه تمامي خدمات حوزه 

كارشناسي خودرو است. شما به راحتي مي‌توانيد 
در زم��ان خريد خودرو آن را كارشناس��ي كنيد و 
اين كارشناس��ي از نظر س�المت موتور و تمامي 
سيس��تم‌ها، رنگ بدنه و چرخ‌هاس��ت. همچنين 

قابليت صدور قولنامه ابتدايي هم وجود دارد.«
چند س��ايت خبري اقتصادي را كه غالب��اً با پول 
شركت‌هاي اقماري خودروسازها تغذيه مي‌شوند، 
روي يكي از موبايل‌هايش باز كرده است، از سوي 
ديگر چند س��ايت خريد‌وفروش را هم ب��از دارد، 
مي‌گوي��د: »اين س��ايت‌هاي اقتص��ادي حوالي 
ساعت۱۱ جديدترين قيمت‌هاي خودرو را اعلام 
مي‌كنند. از س��وي ديگر همين ساعت‌ها قيمت 
دلار، قيمت طلا و سكه هم اعلام مي‌شود. ما براي 
قيمت‌گذاري از تمامي اين بازارها الگو مي‌گيريم، 
به همين دلي��ل بايد حواس‌مان به اين س��ايت‌ها 
باشد. همچنين سايت‌هاي خريد‌وفروش كه مردم 
به صورت مستقيم از آن خريد مي‌كنند هم محلي 
براي بازاريابي ماس��ت. خودرو را از اين سايت‌ها از 
مش��تري به صورت مس��تقيم خريداري و در اين 
مراكز خريد به صورت حضوري عرضه مي‌كنيم، 
البته در اين ميان س��ود كمتري عايد ما مي‌شود، 
اما باز هم نباي��د از هيچ محصول��ي و هيچ بازاري 

غافل باشيم.«
او كه كارگزارانش »اوسا« يا همان استاد خطابش 
مي‌كنند، مي‌گويد: »بس��ياري از خودروهايي كه 
در س��ايت‌ها عرضه مي‌شوند، توس��ط واسطه‌ها 
خريداري شده‌اند و واسطه‌هاي خودرويي به صورت 
جدي در اين سايت‌ها هم فعاليت مي‌كنند، البته 
س��ودي كه در خريد‌وفروش اينترنتي وجود دارد 

هم مناسب است.«
تلفنش زنگ مي‌خ��ورد، لبخند مليحي بر لبانش 
مي‌نش��يند، موضوع��ي را رد مي‌كن��د و تمامي 
كارگزاران خود را فرا مي‌خوان��د. بي‌هيچ درنگي 
مي‌گويد: »ساماندهي بازار خودرو، قيمت‌گذاري آن 
و نحوه خريد‌وفروش خودرو در كشور كار ساده‌اي 
نيست، چون ‌۷۰درصد از بازار خريد‌وفروش خودرو 
به دست واس��طه‌ها انجام مي‌ش��ود. واسطه‌ها در 
ش��هرهاي مختلف با يكديگر در ارتباط هستند. 
گاهي باه��م هماهنگ مي‌كني��م كه ب��ازار را به 
سمت كس��ادي ببريم. خود اين فضا بستر را براي 
واس��طه‌گري مهيا كرده اس��ت. هر چه به سمت 
ظهر نزديك مي‌شويم، حاضران بيشتر مي‌شوند، 
دليل اين موضوع اعلام قيم��ت در بازارهاي مالي 
است. امروز بورس ريزش داشته است، امكان ورود 
سرمايه‌ها به بازار خودرو بيشتر مي‌شود، در نتيجه 
ما دس��ت نگه مي‌داريم تا خودروي��ي را كه ديروز 

خريداري كرده‌اي��م، فردا گران‌تر بفروش��يم. اگر 
ريزش بازار سرمايه بيشتر شود، تقاضا براي خريد 
خودرو بيشتر می‌شود، در نتيجه فضا براي كاسبي 

ما بيشتر مي‌شود.«
با عجله خاصي به سمت خودروي خود مي‌رود، در 
حالي كه گام‌هاي خود را بلند برمي‌دارد، مي‌گويد: 
»بازار خودروي ايراني س��ود چنداني ندارد. برگ 
برنده در دست كساني است كه خودروي خارجي 
خريد‌وفروش مي‌كنند. اين خريد‌وفروش‌ها دلاري 
است. گاهي خودروهاي خارجي با خانه، سكه و طلا 
و دلار جابه‌جا مي‌ش��ود. براي مثال يك لندكروزر 
با يك ملك معاوضه مي‌ش��ود، اينجاست كه سود 
بسياري به دست مي‌آيد. سود فروش يك دستگاه 
پراي��د در بهترين حالت 4ميليون اس��ت، اما يك 
خودروي خارج��ي در كمترين حالت ۵۰ميليون 
سود مي‌دهد، البته يك واسطه در ماه نهايتاً بتواند 
دو يا سه خودروي خارجي بفروشد. اينطور نيست 
كه ما بتوانيم روزانه ماشين بفروشيم و سود عجيب و 
غريبي به دست آوريم. در بخش خودروهاي داخلي 
ممكن است هفته‌اي سه تا چهار خودرو در بهترين 
حالت بفروش��يم و در بخش خودروهاي خارجي 

ماهانه سه تا چهار خودرو به فروش مي‌رسد.«
   بازار خودرو از تورم پيشي گرفته 

و براي واسطه‌گري جذاب است
حوالي پاسگاه نعمت‌آباد در اتوبان آيت‌الله سعيدي 

مركز خريد خودرويي نس��بتاً كوچك‌ت��ر از بازار 
چيتگر، به محل تجمع خريداران و فروش��ندگان 
خودرو تبديل شده است. ازدحام جمعيت بيشتر 
اس��ت، خودروهاي لوك��س و خارجي به چش��م 
نمي‌خورد، بيشتر خودروهاي كاركرده داخلي در 
اين بازار عرضه شده‌اند. نس��بت به فضا جمعيت 

بسيار زياد است. 
علي ج��وان ۳۸س��اله‌اي كه به گفت��ه خودش 
ليسانس ش��يمي دارد و ۱۰سال اس��ت در اين 
مركز فعاليت مي‌كند، مي‌گوي��د: »در اين مركز 
فقط خودروهاي داخلي بيش��تر ب��ا تمركز روي 
محصولات گروه س��ايپا خريد‌وفروش مي‌شود. 
در نتيجه بازاري آنچنان جذاب براي واسطه‌هاي 
كلان نيست. بيشتر افرادي كه مجبور به داشتن 
شغل‌هاي كاذب هستند، وارد اين بازار شده‌اند. 
گ��ردش مالي ه��م چن��دان بالا نيس��ت، چون 
ظرفيت اين بازار حدود هزارو500خودرو است 
كه در بهترين حال��ت ۷۰درصد بازار پوش��ش 
داده مي‌شود. بيش��تر خودروهاي اين بازار عمر 
بالايي دارند يا خودروهايي هس��تند كه آسيب 
ديده‌اند. در نتيجه به قيمت پايين‌تري به فروش 
مي‌رس��ند. تا قبل از س��ال۹۷ بازار يك آرامشي 
داشت. خريد‌وفروش مانند كاسبي بود، اما حالا 
يك ريسك بزرگ شده است. نمي‌دانيم محصولي 
كه مي‌خريم چقدر به فروش مي‌رود، گاهي براي 

ما هم زيان‌ده است. همچنين پيش‌تر مشخص 
بود هر واسطه‌گري چند‌درصد از معامله را به خود 
اختص��اص مي‌دهد، اما در ش��رايط كنوني هيچ 
كدام از اين موارد وجود ن��دارد، به همين دليل 
چشم به بازار اخبار دوخته‌ايم. خبرهاي سياسي 
و اقتصادي به شدت روي بازار تأثير دارند. تا طلا 
و سكه گران مي‌ش��ود، بازار خودرو هم صعودي 
مي‌شود. از س��وي ديگر يك خبر مثبت سياسي 
بازار خودرو را آرام مي‌كند. براي مثال خودروي 
شاهين در خرداد۱۴۰۱ به قيمت ۳۷۰ميليون 
خريد‌وفروش مي‌شد، التهابات بازار اين خودرو 
را تا ۷۰۰ميليون تومان هم كشاند، اما خبر توافق 
با عربس��تان و احتمال توافق‌هاي آينده بازار را 
آرام كرده و در يك ماه اخير خودروي شاهين تا 

۱۰۰ميليون تومان ارزان شده است.«
بي‌وقفه در حال بررسي سايت‌هاي خريد‌وفروش 
اس��ت. هيچ آگه��ي جدي��دي را ب��دون بازديد 
نمي‌گذارد، در حالي كه ب��ازار را به صورت جدي 
رصد مي‌كند، مي‌گويد: »واقعيت اين اس��ت كه 
عده‌اي از اين افراد كساني هستند كه حواله‌هاي 
خودرو دارن��د. در طرح‌هاي پيش‌ف��روش برنده 
شده‌اند و محصول به قيمت كارخانه دارند، براي 
اينكه محصول را بفروشند، حاضر هستند ‌درصد 
بالاتري به واسطه بدهند. خودرويي مانند كوئيك 
جذابيت زيادي براي مش��تريان دارد. بس��ياري 

از حواله‌هايي كه در چند روز اخير معامله ش��ده 
مخت��ص اين خودرو اس��ت. دارن��دگان حواله با 
دريافت قيمت مشخصي زير قيمت بازار، خودرو 
را به واسطه‌گر مي‌فروشند. براي مثال چند وقت 
پيش يك واسطه حواله پژوپارس را ۱۰۰ميليون 
تومان خريده بود. به ازاي پرداخت ۱۰۰ميليون 
پول نقد حواله را از مش��تري خري��داري كرده و 
خودرو را بعد از چند ماه به قيمت بازار فروخته بود. 
اين نوع معاملات براي واسطه‌گران بسيار جذاب 

و سودآور است.«
به گفته عل��ي »بازار خودرو در يك س��ال اخير با 
وج��ود فرازوفروده��ا براي واس��طه‌گري فرصت 
مناسبي بود، چون اين بازار در تمامي مواقع از تورم 
پيشي گرفت، در نتيجه واسطه‌گري براي تمامي 
افراد س��ودآور بود. اگر فردي مي‌توانس��ت حواله 
خودرو بخرد كه نورعلي‌نور بود. بسياري از دلالان 
فقط روي خريد حواله تمركز داش��تند و اختلاف 
قيمت كارخانه با بازار را پرداخت مي‌كردند و حدود 
‌۱۰درصد هم به عنوان حق واسطه‌گري براي خود 
برمي‌داشتند. از آنجا كه س��ند رسمي به خريدار 
تعلق نمي‌گرفت، در يك دفترخانه رسمي قولنامه 
مي‌نوشتند تا سقف زماني خودرو پر شود. در گروه 
خودروسازي س��ايپا به خصوص در مورد كوئيك 
و در گ��روه خودروس��ازي ايران‌خ��ودرو در مورد 

پژوپارس اين مورد بسيار زياد بود. 

    رشد دلالي خودرو در يك دهه اخير 
كيلومتر ۱۵جاده خاوران يك بازار چهارهكتاري 
پذيراي تمام��ي خودروها اعم از س��واري وانت و 
حتي ماش��ين‌هاي سنگين اس��ت. خبري از زرق 
و برق نيست. بازار بسيار ش��لوغ و پرازدحام است. 
گفته مي‌شود، ميانگين 2هزارو500 خودرو در اين 
مركز خريد‌وفروش می‌شود و يك بازار پررونق براي 

تمامي خودروها به شمار مي‌رود. 
سعيد، مرد ميانس��الي كه يك ساعت طلايي به 
دست دارد و صحبت‌هاي تلفني‌اش به ندرت قطع 
مي‌شود، كمي سختگير اس��ت و خوش ارتباط 
نيست. علاقه‌اي هم به هم‌صحبتي ندارد، با اين 
حال در پاسخ به اينكه وضعيت قيمت‌ها در بازار 
خودرو چگونه است، مي‌گويد: »خودرو مانند طلا 
مي‌ماند به شرط اينكه سالم باشد. خودرو محصولي 
نيست كه از تورم عقب بماند يا با رشد قيمت‌ها در 
ساير بازارها رشد نكند. هميشه براي خودرو تقاضا 
وجود دارد. در نتيجه هيچ وقت در رشد قيمت‌ها 
عقب نمانده، بلكه در بسياري از مواقع پيشرو رشد 

قيمت‌ها هم بوده است.«
با دست به شلوغي بازار و ازدحام جمعيت اشاره 
مي‌كند و مي‌گوي��د: »‌۶۰درصد كس��اني كه در 
اين بازار تردد مي‌كنند، واسطه هستند. پس اين 
بازار جذاب است كه هر روز شاهد ورود جمعيت 
بيشتري به جمع واسطه‌گران خودرويي هستيم. 
ديگر خبري از‌ درصد معامله نيست. واسطه‌گران 
خ��ودرو را از افراد خريداري مي‌كنن��د و آن را به 
قيمت ديگري به فروش مي‌رسانند، سود حاصل 
از اين خريد‌وفروش را نیز به عنوان دستمزد براي 

خودشان در نظر مي‌گيرند.«
به ديوار تكيه داده است و بي‌حوصله به نظر مي‌رسد، 
علاقه‌اي به ادامه صحبت ندارد، اما در برابر سؤالات 
ريزودرش��ت مقاومت نمي‌كند، در رابط��ه با نحوه 
تعيين قيمت خ��ودرو در بازاره��اي آزاد مي‌گويد: 
»بازار آزاد قيمت خودرو را بر اساس ظاهر و سلامت 
فني خودرو همچنين نرخ تورم مي‌سنجد. نكته ديگر 
اينكه خودرو دقيقاً متناسب با قيمت دلار نرخ‌گذاري 
مي‌شود. گاهي به دليل هجوم مش��تريان به بازار و 
عدم‌تعادل ميان عرضه و تقاضا قيم��ت از نرخ دلار 
هم بالاتر مي‌رود. مردم از ترس از دست دادن ارزش 
پول خودشان ترجيح مي‌دهند آن را به يك كالاي 
قيمتي تبديل كنند. متأس��فانه در سال‌هاي اخير 
خودرو به يك كالاي قيمتي تبديل شده، در نتيجه 
ميزان تقاضا براي آن بالا رفته است.« با انگشت خود 
يك كش��نده چيني به نام دايون را نش��ان مي‌دهد 
و مي‌گويد: »اين خودرو در خرداد س��ال۱۴۰۱ به 
قيمت ۲ميلياردو۳۰۰ميليون تومان خريد‌وفروش 
مي‌شد، در حال حاضر فروشندگان حاضر نيستند آن 
را ۵ميليارد هم بفروشند. اين است كه مي‌گويم بازار 
خودرو هيچ از طلا و سكه كم ندارد و هر وقت بازارهاي 
ارزشمند مانند طلا، سكه و دلار رشد مي‌كند، خودرو 
هم به يك كالاي س��رمايه‌گذاري تبديل مي‌ش��ود 
و ميزان تقاضا براي آن ب��الا مي‌رود. همين موضوع 
سهم واسطه‌گري را بالا برده و قيمت‌ها را با سرعت 
بيشتري رشد مي‌دهد. جواناني كه در گذشته در اين 
سن و سال پش��ت صندلي دانشگاه‌ها مي‌نشستند، 
اين روزها وارد بازار شده‌اند و به صورت جدي فعاليت 
مي‌كنند. خ��ود اين موضوع نش��ان از س��ود بالاي 

خريد‌وفروش خودرو دارد.«
   جمع‌بندي

گش��ت‌وگذار در بازار خودرو نش��ان مي‌دهد يا 
عزمي براي س��اماندهي بازار خودرو نیس��ت يا 
توان آن. دومي قرين به صحت اس��ت. كش��ور 
سالانه به حدود يك‌ميليون‌و‌500 هزار خودرو 
نياز دارد اما توليد، كمتر از آن است، ولي همان 
تعداد كم هم به ص��ورت منطقي و عادلانه بين 
مردم تقسيم نمي‌شود. نهاد متأسفانه خودشان 
را ذي‌حق دريافت خودرو خارج از نوبت مي‌دانند 
و از آنج��ا كه خودروس��ازي خصوصي به معنی 
واقعي كلم��ه نداريم، مدي��ران خودرويي خود 
را وام‌دار مس��ئولان مي‌دانن��د تا م��ردم. اينكه 
‌70درصد بازار خودرو را واسطه‌گران و دلال‌ها 
مديريت میک‌نند، موضوعي نيست كه بشود به 
آساني از كنار آن گذشت، ولي مسئولان ذي‌ربط 
مي‌گذرند، ش��ايد چون منافع عده‌ای در اینجا 
مطرح است. دقيقاً در چنين وضعي آب سربالا 

مي‌رود و دلالان ابوعطا مي‌خوانند.

نمای نزدیک

چرا بازار خودرو س��امان نمي‌يابد؟ اين مهم‌ترين س��ؤال يك 
ملت است كه سال‌هاس��ت منتظر بهبود وضعيت بازار خودرو 
هستند ولي هر روز كه مي‌گذرد، بازار اين صنعت 60ساله بدتر 
مي‌شود؛ هم كيفي و هم كمي. وضعيت كيفي را وضعيت امنيت 
خودروها در تصادفات ج��اده‌اي بدون نياز به توضيح واضحات 
عيان مي‌كند اما وضعيت كمّي، كمي فرق دارد چه آنكه منهاي 
وضعيت توليد، ش��بكه توزيع قصه پرغصه‌اي است كه احتمالاً 
كسي ياراي تنظيم آن را ندارد. همين ارديبهشت سال گذشته 
سامانه يكپارچه تخصيص خودرو شكل گرفت تا شايد شبكه 
توزيع را اندكي ش��فاف كند، ولي خيلي بي‌سروصدا در آستانه 
استيضاح مرحله نخس��ت‌وزير وقت صمت، كنار گذاشته شد! 
البته اخيراً با تكليف شوراي رقابت با چند ماه تأخير و خسارت 
فعال شده است، ولي به زعم فعالان بازار خودرو اراده لازم براي 

اعمال و اجراي سياس��ت‌هاي منطبق با منافع جمعي نيست 
چراكه هميشه منافع فردي و گروهي ذي‌نفعان بازار خودرو به 

منفعت جمعي مي‌چربد. 

بازارهاي زيرزميني و غيررس��مي در كش��ورمان چند س��الي 
است رونق بسياري گرفته است، رشد قيمت‌ها و صعود قيمت 
محصولات به صورت لحظه‌اي كاسبي دلالان را سكه مي‌كند. 
بازار خودرو جزو بازارهايي اس��ت كه سال‌هاس��ت به دس��ت 
واسطه‌ها مديريت مي‌شود و هر كس براي خريد‌وفروش خودرو 
مجبور مي‌شود با اين گروه همكاري كند. در سطح شهر تهران و 
بسياري از شهرهاي ديگر مراكز بزرگي براي تجمع خريداران و 
فروشندگان خودرو در نظر گرفته شده است كه عمده حاضران 
در اين مراكز همان دلالان هستند. در نگاه اول به نظر مي‌رسد 
خ��ودروی مورد نظر متعلق به خود فرد اس��ت، ام��ا با كنكاش 
كوتاهي مشخص مي‌شود خودرو پيش‌تر توسط دلال خريداري 
شده است. راهي بازارخودرو ش��ديم تا بخشي از آنچه را در زير 

پوست اين بازار مي‌گذرد با كلمات به تصوير بكشيم. 

بازار همیشه نابسامان!

دلالان خودرو ابوعطا مي‌خوانند!
گزارش ميداني »جوان« از بازار خودرو و واسطه‌گراني که با وجود سازوکارها نبض بازار را در دست دارند

محمد قهرمانی‌کوشان
  گزارش میدانی

   دلال‌ها در بازارهایی که برای معامله خودرو پیش‌بینی شده است حضور فعال دارند به طوری که تا‌70درصد بازار خودرو توسط واسطه‌گران و دلال‌ها مديريت می‌شود


